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Hi, how can | help?
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Wat kan Al?

Zien en detecteren Lezen en schrijven Voorspellen en beslissen

€63 BRAINIAL



Macro ontwikkelingen, waarom nu Al?




Al ontwikkelingen juist nu, omdat

- De computerkracht is toegenomen;
- Er meer data beschikbaar is;
- Er veel ontwikkelingen in machine learning modellen zijn; en

- De toegang tot clouddiensten mogelijk is.



Hoe goed is Al nu al?
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YAl binnen het
tenderproces?



Het proces voordat een tender wordt
aangekondigd of gepubliceerd.



7 JOINSEVEN

Home  Werkwijze ¥  Oplossingen ¥ Overons v  Actueel Contact

Maak kennis o

Welkom bij Elyn!

met Elyne PAIS

Elyn helpt ondernemingen aan commercieel succes in
de publieke sector. Elyn geeft inzicht in
aanbestedingen, beleid en begrotingen van de
overheid.

Plan een demo

“Wij helpen iedere onderneming door
. marktanalyse en concurrentieanalyse met open
*", Startup in Residence Winnaar data kansen in de publieke sector op te doen”

¢ Intergov Challenge ‘Kamervragen’
Bart Geurts
\ ¥ Co-Founder JoinSeven
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Met Elyn haal je een virtuele assistent in huis die jou voorziet van een marktanalyse, opportunities,

een concurrentieanalyse en proactieve updates over de publieke sector.

Login &




Met Elyn haal je een virtuele assistent in huis die jou voorziet van een marktanalyse, opportunities,

een concurrentieanalyse en proactieve updates over de publieke sector.

Welkom, Sophie
o]

TenderNed Dverheid nl %ﬁ
Al je (overheids)informatie e R —— Coet e e
- ) 4 & > e & > & >
in één platform - L L —

P &) Qoo % Aswerien KVK
Elyn bevat door ons dataplatform Heptagon x e
alle open data die je nodig hebt. Van :
gemeente tot rijksoverheid en van provincie @5 @ > W i =3
tot waterschap.

o m| Google
Je hoeft dus niet meer naar tientallen ——— — praniapclpure
websites! En door wet open overheid neemt @ > @ >

het aantal platformen alleen maar toe.
v NOS

Sociale media Nieuwsdata
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Welkom, Sophie
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Vind snel alle informatie
voor commercieel succes

Elyn presenteert altijd de meest actuele en
relevante informatie. Je vind snel en
gemakkelijk het juiste beleidsdocument, een
subsidie, inkoopbeleid of die ene
aanbesteding die eraan komt.



Het kwalificeren van tenders en het
doorgronden van tenderdocumenten.
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¢ Tender Alert S

: Renovatie gebouw Laplace (=]
08 Overzicht v <>
e
® » FILTERS
E Documenten v
Q Zoek Betalingstermijn » BANKGARANTIE » Aandachtspun - Fedor Klinkenberg @) v Laag risico G
(¢)
E Bestek RESULTATEN VOOR BANKGARANTIE 1
©
<>
[} Gemarkeerde sets SORTEER OP:
= Facturatie
NVI 2 A z £ 2 A 2 .
= (8] 5.3 De waarde van bankgarantie bedraagt 5% van de in artikel 3.1 vermelde vaste aanneemsom tot en met bedrijfsklare oplevering, inclusief afhandeling
- restpunten en goedkeuring revisie door Opdrachtgever.
E Mijn taken v e _
<> op pag
{&} Instellingen v i GF v Vraag stellen (nvi) 5

Boeteregeling

Deze garantie vervalt, indien opdrachtnemer ten genoegen van opdrachtgever aan al zijn verplichtingen uit hoofde van bovenstaande overeenkomst

‘@’ heeft voldaan, ten blijke waarvan opdrachtgever de garant en opdrachtnemer hiervan schriftelijk in kennis stelt en deze bankgarantie aan garant zal

terugzenden op het adres van het bankfiliaal, te weten......... Eventuele aanspraken dienen aan garant te worden gericht op bovengenoemd adres.

31
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Bankgarantie

[=]

< 1

Korting

Feedback
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Use case 3

Het vinden van informatie.



¢} Tender Alert S Ten

: Renovatie gebouw Laplace (=]
08 Overzicht v <>
@ Aandachtspunten
aansprakelijkheid X
EL Documenten v
17 resultaten voor "aansprakelijkheid" in 10 documenten QO Sorteer op: Document Resultaat R

EL 20200603 inschrijvingsleidraad renovatie gebouw laplace.pdf 2 paragrafen Vv
@ Bestek

El, 80 004 technische omschrijving.pdf aragrafen Vv
[ Gemarkeerde sets

EL 20200603 concept overeenkomst fase build.pdf 3 paragrafen Vv
By nwi

EI, 20200603 concept overeenkomst verify laplace.pdf 2 paragrafen Vv
E] Mijn taken v

EL Bg3180 rhd zz xx rp s 0004 rev20200417.pdf 1 paragrafen A
@ Instellingen V.

Pagina 2

Niets uit deze specificaties/drukwerk mag worden verveelvoudigd en/of openbaar gemaakt door middel van druk, fotokopie, microfiim of op welke andere wijze dan ook, zonder
voorafgaande schriftelijke toestemming van HaskoningDHV Nederland B.V.; noch mogen zij zonder een dergelijke toestemming worden gebruikt voor andere doeleinden dan
waarvoor zij zijn vervaardigd. HaskoningDHV Nederland B.V. aanvaardt geen enkele verantwoordelijkheid of voor deze specificaties/drukwerk ten opzic.

Schade +3
Toon meer

.@. Debug /3] View annotated box

El, Bg3180ibr1908121129 uitgangspuntenrapport do 200417.pdf 1 paragrafen Vv

Feedback

E[, Bg3180ibrp2003040950 projectplan uitvoeringsfase 20200417.pdf 1 paragrafen Vv
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Video:
Stel vragen over informatie in
aanbestedingsdocumenten

https:/nlbrainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questio
ns-and-generate-winning-proposal-content
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https://nl.brainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questions-and-generate-winning-proposal-content
https://nl.brainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questions-and-generate-winning-proposal-content

Het schrijven van de beantwoording.



QFP|0 WHY RFPIO? SOLUTIONS RESOURCES COMPANY LOGIN REQUEST DEMO

SOLUTIONS // RFP SOFTWARE

Respond fast. Save time.
Win more.

Add RFP software to your sales tech stack for response automation with a
human touch, content governance that establishes trust, and outcomes
that will only improve over time.

REQUEST DEMO

RFP software is a sales
tech stack necessit




Product Solutions Industries Pricing Customers Learn REQUEST DEMO

RFP Automation Software

Get Answers
Faster.

Beat Your
Deadlines.
Win More REPs.

REQUEST DEMO

Complete

How Do You
Submit More Bids?

Use RFP Response



Dit kan slimmer...



Video:
Genereer teksten voor beantwoording van
tenders met behulp van Al

https://nLbrainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questio
ns-and-generate-winning-proposal-content
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https://nl.brainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questions-and-generate-winning-proposal-content
https://nl.brainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questions-and-generate-winning-proposal-content

Gebruik van een LLM. Enkele overwegingen.



Hoe houd je het betaalbaar als je het
grootschalig gaat inzetten?



Fine tunen, het dient tender specifiek te
worden gemaakt



Er worden overtuigende stukken tekst
gegenereerd. Maar is het correct?



Mag er zomaar data worden gedeeld?
Heeft jouw organisatie al een policy?



De ultieme digitale tenderassistent...

Hoe zou zoiets er uit kunnen zien?



BRAINIAL

better proposals faster

Vervoer op maat - IJmond Werkt

Interne Deadline
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https://nl.brainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questions-and-generate-winning-proposal-content
https://nl.brainial.com/blog/how-to-use-brainial-tendergpt-to-ask-questions-and-generate-winning-proposal-content

Hier zijn vier belangrijke punten
waarmee |e rekening kunt houden als
je Al in jouw werk gaat omarmen.
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_1JWord er snel goed in:
Al is een blijvertje en hoe sneller je er
vertrouwd mee raakt, hoe beter je af bent.



2J)Overwin angst:
Wees niet bang dat Al banen wegheemt.



3JAl heeft jouw creativiteit nodig:
Al kan inhoud genereren, maar heeft nog
steeds jouw creatieve inbreng nodig.



_4)Kritisch denken en ideevorming zijn
cruciaal: Al kan dan wel de productiekant
van de dingen afhandelen, maar voor het
bedenken van ideeen en strategieen is nog
steeds menselijk vernuft nodig.
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Omarm Al!l




/A

/7/

www.brainial.com
fedor@brainial.com

+31(0)30 237 8283

Europalaan 400, 3526 KS, Utrecht

Hartelijk dank
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Aanbestedingen winnen

3 mindf*cks van ons onbewuste brein
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winnende
schrijven

Aanbestedingen winnen
3 mindffcks van ons onbewuste brein

APMP

NEDERLAND
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Heerlijk,

Helder,
. ?




winnende
offertes—
schrljven/

Overmorgen is de derde dag na
woensdag. Welke dag was het dan
eergisteren?




“Thinking is to
humans as swimming
is to cats: they can do

it but they'd prefer
not to”

Daniel Kahneman
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bid op 3 niveaus:
2. Relatie
3. Keuzes

1.
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Mindf*ck #1

(inhoud)

Egotrippen
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HMIRIIgadl, |[FUuiicausEudanuining
Geachte heer, mevrouw «Adresblok»,

Hierbij bieden wij u een prijsopgave aan voor «Adresblok», op basis van uw aanvraag d.d. «<Adresblok» en
conform bijgaande omschrijving / begroting [Onderwerp] d.d. [Publicatiedatum]

Even voorstellen:

Bouwbedrijf @@@ is met haar ruim 75 jaar ervaring dé toonaangevende specialist van totaaloplossingen op het gebied
van verbouw en renovaties. Wij zijn een betrouwbare partner voor woningbouwverenigingen, instellingen, overheid,
particulieren en VvE's, die op zoek zijn naar een kwalitatief en passend antwoord.

Met de bewuste keuze voor eigen vakmensen, een eigen werkplaats en nauwe samenwerking met vaste ketenpartners,
hebben wij specifieke expertise om uw wensen snel om te zetten in maatwerk. Hiermee bent u verzekerd van slimme
en duurzame oplossingen met minimale bouwtijden en hinder voor de gebruikers.

U ervaart een persoonlijke benadering en wordt aangenaam verrast op aanpak, advies, uitvoering en nazorg. Een
heldere en slimme planning, het nakomen van afspraken en het verlenen van 24/7 service zijn bij ons vanzelfsprekend.
Dit resulteert in langdurige samenwerkingen met onze klanten, medewerkers en leveranciers.

Wij bieden ons team een uitdagende werkomgeving met ruimte voor eigen initiatief en ontwikkeling. Ons team
bestaat uitsluitend uit kwaliteit- en klant gedreven professionals die gaan voor het beste resultaat. Het nemen van
initiatief en op zoek gaan naar continue verbetering is voor hen essentieel.

Wij hanteren de bedrijfsfilosofie: |[KLASSE S S

C nt
I(waliten .Lunste ren -Ambmeus .Sa men @Serwce Eﬁw ol l
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We zijn bang voor afwijzing
1. Door de ander (klant)

Effect: pleasen of ego-expressie
Tenders: beinvloeding lukt niet,
zittende leverancier heeft
voorsprong




winnende
offert
schr

We zijn bang voor afwijzing

1. Door de ander (klant)
Effect: pleasen of ego-expressie
Tenders: beinvloeding lukt niet,
zittende leverancier heeft
voorsprong

2. Door onszelf

Effect: extern attribueren
Tenders: geen goede win/loss review
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Kiezen op
gevoel

(keuzes)




winnende

offertes— -
schrijven

Stel, je bent aan het onderhandelen met een klant over een deal van
€ 100.000. De klant doet een voorstel, jij mag kiezen:

a) De 100% zekerheid dat hij je de deal gunt, tegen een bedrag van
€ 70.000

b) Een 80% kans dat hij je de deal gunt voor de gevraagde prijs van
€ 100.000.

Welke optie kies je?









winnende

schrljven/

We zijn slecht in kiezen
1. We wegen verlies zwaarder

Effect: kiezen voor (schijn)zekerheid
Tenders: slechte bid/no bid decision,
suboptimale oplossing of
leverancierskeuze

2. We willen consistent zijn

Effect: sunk cost fallacy, buyers
remorse

Tenders: doormodderen in een bid,
klant met fomo na contractering

-



The only true wisdom
is in knowing you
know nothing.

SOCRATES

winnende
offertes—
schrijven”

Egotrippen: verstiert een
goede klantanalyse

Angst voor afwijzing:

hindert beinvloeding en
een goede win/loss
review.

Kiezen op gevoel: triggert
slechte keuzes en
doormodderen.
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“Konijn is slim” zei Poeh bedachtzaam.
“Ja,” antwoordde Knorretje, “Konijn is slim.”
“En hij heeft hersens” vervolgde Poeh.

“Ja" antwoordde Knorretje, “Hij heeft
hersens.”

Er volgde een lange stilte.

“Ik vermoed,” zei Poeh, “dat dat de reden is
dat hij nooit iets begrijpt.”
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